
DISCOVERY

¿Hasta qué punto
vale la pena entrar en

el mercado?

PROBLEM
/SOLUTION FIT

PRODUCT
/MARKET FIT

¿En qué problemas y
segmentos de clientes
debemos centrarnos?

¿Existe potencial
comercial para resolver

este problema?
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Nuestro programa, se enfoca en emprender como servicio (startup as a service) 
eliminando todas las fricciones y obstáculos de las grandes empresas cuando emprenden 
dentro de su estructura pesada, sus paradigmas y sus procesos  altamente so�sticados y 
estructurados. Emprendemos sin restricciones. 

STARTUP AS A SERVICE
Emprendimiento como servicio 

de operación
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MVPs60
CVC gestionado para
inversión en nuestro
portafolio entre
2018 y 2022

+4 MM
USD de capital

Emprendedores
corporativos50 
para los dueños de
las Startups entre el
2019 y 2022

+40 MM
USD generados
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Un vehículo de gerencia y
administración ágil que incluye
backo�ce y representación legal.

La gestión de un equipo humano
dedicado al desarrollo del negocio.

Metodología y modelo operativo especial
para proyectos de emprendimiento
en entornos corporativos.

Un Programa orientado a la acción
y al logro de resultados.
Emprendedores Profesionales.

LO QUE APORTAMOS DESDE ESTRATEK:

Promoción y entrenamiento de la
comunidad corporativa. Entrenamiento 
profesional de emprendedores.

Conexión con los ecosistemas. 

Una cultura emprendedora en
entornos corporativos basada en
agilismo y Lean Startup
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CASOS DE EXITO


